





BUSINESS MODEL

ME 5I FANNO I SOLDI INSIEM

LI

: Come prevedi di guadagnare denaro?

: o€ possibile, fornisci dettagli sul prezzo del tuo prodotto o servizio.

: Fornisci unda panoramica del principall costl associatl al tuo business.

: Se possibile, includi le tue previsioni di vendite o di ricavi
per un determinato periodo di tempo.
> : Come prevedi di espandere il tuo business? Potresti
includere piani per nuovi prodotti, mercati o partnership strategiche.



GROWTH & DEVELOPMENT

SVILUPPO, CRESCITA E GO-TO-MARKET

: Chi sono i tuoi clienti target?

: Come raggiungerdi i tuoi clienti”
trateg : Per chi € e per chi NON ¢ il tuo prodotto?
Come si differenzia rispetto alla concorrenza?

o ¢ ZiC : Come farai conoscere il tuo prodotto ai
tuai clienti target? Qual € il tuo piano per convincerli a comprare?

: Mostraci una timeline con il fuo piano per raggiungere gli obiettivi
sul mercato.



COMPETITOR ANALYSIS

ME 50.

DDISFANO LA

alternativi sul mercato.

DOMAN.

DA I TUOI COMP.

CTITOR?

: Elenco del principdll concorrenti o prodotti

: Una tabella o una matrice che confronta le
caratteristiche del tuo prodotto con quelle del concorrenti. Assicurati di
evidenziare le aree in cul il tuo prodotto eccelle rispetto alla concorrenza

~ :15¢elo spazio lo consente, potresti includere un'analisi SWOT
per mostrare come intendi sfruttare i tuoi punti di forza e le opportunita di
mercato, affrontare le tue debolezze e rispondere dlle mindcce esterne.




IL TEAM

RESENTACI CHI GUIDERA LA STARTUP AL SUCCESSO

Nome Cognome Nome Cognome Nome Cognome
Ruolo/Qualifica Ruolo/Qualifica Ruolo/Qualifica

Dettagli Dettagli Dettagli

Curiosita Curiosita Curiosita




MILESTONES & ROADMAP,

COSA SI E PRODOTTO E COSA SI PRODURRA

- Evidenzia i principali raggiunti dalla tua startup finora

- Mostra gli obiettivi che hai fissato per la tua startup e il che hai
per raggiungerli

. L'obiettivo € dimostrare che la tua startup sta e
raggiungendo gli obiettivi.



FUNDS

DI COSA E

Al BISOGNO P

ER ACC

=

ERARE

ﬁ

« Ricordati di indicare chiaramente cosa stai cercando dagli

Investitori.

« Potresti specificare I'importo del fincanziamento che stai cercando,
ma anche includere dltri bisogni come partnership strategiche,
consulenzd, ecc.

 Splega dettagliatamente come intendi utilizzare 1 fondi ricevuti
per far crescere ld tua startup




CONTATTI

DOVE POSSIAMO TROVARVI?

o Includi tutti 1 contatti social e candali ufficiali del tuo team e della
tua startup




